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擅长数据化店铺运营，产品矩阵构建、熟悉各类推广工具使

用，曾操盘过的“熊孩子”品牌达到了类目第一。

长期从事电子商务培训工作，具备非常成熟的培训经验和课

程培训体系研发能力，深入挖掘农村电商研究，多次开展电

子商务专题培训，具备非常扎实的理论与实操培训经验。

莫富翔
Amigo



目录
C o n t e n t

又 是 一 年 收 获 时

农村电商现状分析

农村电商成功案例分析

如何发展农村电商



农村电商现状分析1



营业厅缴费或网上充值？



排队买票还是网上购票？



现金或网上支付？



买-能省钱！



卖-能赚钱！



淘宝带来的机遇



农村电商成功案例分析2



直接参与

直接参与农村电商，成为农村电商中农产品上行的“主角”①



带头人



新型职业农民



新农人



间接参与

成为产业链中的一员②



提供货源



参与就业



（一）横县茉莉花茶



收入增加

成
功
启
示

就业增加

产业发展

解决问题



（二）富川脐橙



成
功
启
示

互联网+农业

互联网+旅游

互联网+扶贫



如何发展农村电商3



五
种
类
型

农业社区O2O模式

B2C模式 B2B模式

F2C模式 C2B/C2F模式



农业社区
O2O模式



B2C模式



B2B模式



F2C模式



C2B/C2F
模式



10大营销方式



1、农产品+
可视农业



2、农产品+
微商



3、农产品+电商



4、农产品+
餐饮



5、农产品+网络直播



6.农产品
+众筹



7.农产品+社群



8.农产品
+直销店



9.农产品+
认养



10.农产品
+网红直播
+电商平台。



深
度
解
析
微
信

你不知道的微信！



微信使用



微信个人设置

1.微信头像

把头像设置成本人头像，或者和

产品相关，不要用大众头像，至少让人

容易记住，最好与所推广的产品相关的

内容，辨识度高。

2.相册封面

这是个做广告的好地方，而且不

遭人嫌，篇幅还很大，够你写很多内容

了。



微信个人设置

3.微信昵称
比如榨菜哥，土豆男，豆腐西施，

包子东施啥的，至少看名字就知道做什
么的。
4.微信个性签名

这个可以配合你的名字进行介绍你
的产品，让客户更深刻了解你的产品。



各种号区别



小程序



小程序



微
信

朋友圈

渠道

平台



如何经营自己的朋友圈？



朋
友
圈

经营朋友圈的8大技巧



1.定位



2.提供价值



3.热爱生活分享



4.坚持原创



5.借力营销



6.互动话题



7.合理刷屏



8、持续的执行力



特
别
提
示

• 关于字数：108字以下全文展

示，108~200展示一半，200字

以上就变成一行了

• 发布信息：自己编写的内容

1~3条为宜，转发控制在5条以

内。微商一天发广告不能超过5

条，时间应间隔。90%内容+10%

广告，纯广告会让人厌烦、拉

黑

• 内容：基于真实生活、正面的

信息，温暖、有故事、有生命



关于发图数量

建议要么发一张
图，要么发3张图、
4张图、6张图、9张
图，这样版式看起
来会好看一些。

发2、5、7、8 
张图，会逼死处女
座的。



转发图文信息（标题尤为重要）

在朋友圈转发公众号内容时，

建议大家加上你的推荐语，可以

是整个内容的摘要，也可以是文

章的读后感，或者是想传达给微

友的观点。加上推荐语后的文章

点击率会远远大于直接转发，因

为这会文章的可读性更高。



理想型朋友圈



渠
道 分销

资源共享

一件代发



分销模式



分销

直销



把推广费拿给你的代理

想盈利：合作共赢

分销特点



平
台



注册



注册



开店



发布商品



发布商品



发布商品



装修



装修



如何巧妙利用朋友圈销售产品？

如何借助更多资源销售产品？

如何利用平台销售产品？

思
考
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